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Le contrat commercial est un accord de volonté, une convention bilatérale, consensuelle, synallagmatique et onéreuse,
suite auquel les parties contractantes engendrent leurs activités économiques, selon la spécificité de leur objet d’activité.

Tratarea problemei privind contractele comerciale am fundamentat-o ca tendintd in necesitatea de deli-
mitare a raporturilor contractuale ce apar in sfera comerciala de cele de naturd exclusiv civild. Nu vom porni
abstracti de ideea lipsei de tratare in cadrul legislatiei Republicii Moldova a contractelor comerciale distinct
de cele civile, asa incat deosebire expresa intre acestea nu se face de legiuitor in legea materiala (adica cea civild).
Astfel, ne afldm 1n fata primei dileme care se naste din reglementarile Codului de procedura civila cu referire
la cauzele ce sunt distribuite spre solutionare instantelor economice; prin urmare, se impune ca necesara delimi-
tarea raporturilor contractuale comerciale de cele civile. Pentru elucidarea bazei legale este cazul sa mentiondm
ca toate categoriile de contracte ce apar intre subiectii de drept bazandu-se pe egalitatea dintre parti, adica cele
de natura privata (indiferent de scopul si interesul in care se fac), sunt reglementate de Codul civil si alte legi
speciale fie ca contracte numite, fie nenumite, iar raporturile comerciale deocamdatd se guverneaza de aceleasi
acte normative si se delimiteaza ca raporturi specifice decat la nivel de doctrina. In aceastd ordine de idei, este
simplu rationamentul care Indeamna la considerarea ineficientei de delimitare a acestor raporturi, cel putin din
punct de vedere material, atat timp cét actul contractual comercial isi gaseste diriguirea in aceleasi norme ca
si cel civil. Cu atat mai mult ci, asa cum stau lucrurile la moment, intre contractele civile si cele comerciale
se creeaza pozitia de gen — specie, care, cat de mult s-ar vrea ruptd de aceasta relatie prin pareri doctrinare,
nu se face posibild. Revenind la ideea temeiniciei de necesitate In analiza decuparii contractelor comerciale,
vom face totusi unele referinte care, cu certitudine, ar raspunde dilemelor create in acest sens.

Inti de toate, trebuie si pornim de la ideea ci o multitudine de sisteme de drept au consacrat izvoare speciale
domeniului comercial, cele mai multe dintre ele bazandu-se pe Codul comercial francez. Astfel, in sistemele
respective nu se mai pune problema delimitarii, sau cel putin acest lucru nu este atat de delicat si nu necesita
inventarea unor criterii care ar lasa si loc de probabilitate de eroare. In ceea ce ne priveste, ratiunea este simpla:
sistemul de drept sovietic a exclus existenta unor raporturi de natura privata care ar fi orientate spre obtinerea
de profit in sensul producerii si comercializarii de produse, precum si al prestarii de servicii si executarii de
lucrari. Astfel, domeniul nu exista in general, fiind chiar amenintate asemenea categorii de raporturi de pre-
vederi de naturd penald si administrativa, iar n ceea ce priveste intreprinderile, acestea nu cunosteau cadrul
privat, fiind create, conduse si controlate in totalitate de stat dupa criteriile unei economii centralizate.
Modificarile care au survenit odata cu trecerea Republicii Moldova la economia de piatd au conditionat si crearea
unui cadru pentru activititi comerciale, care s-a facut prin adoptarea treptatd a unor acte normative ce s-au
orientat mai degraba cétre subiectii ce se implicé in afaceri, decét la raporturile propriu-zise, acestea trecand
parca dupa o inertie in cadrul celor civile. Pe parcurs, legislatia a tot facut loc novatiilor care se conformau
unor conditii de piatd, precum si necesitatilor economice, dar directia contractuald asa si a rimas ascunsa printre
reglementarile legii civile. La adoptarea noului Cod civil legiuitorul, chiar daca a dedicat spatiu pentru subiectii
dreptului comercial in contextul persoanelor juridice, mai cu seama la compartimentul ce se refera la societitile
comerciale, a ldsat parca elementul contractual comercial pentru eventualitatea unei alte codificari, facand
doar unele referinte ocazionale la natura comerciala contractuald, cum ar, fi de exemplu, in cadrul contractu-
lui de vanzare-cumparare, leasing, antrepriza, franchising, intermediere comerciala, agent comercial, comisionar
profesionist etc. Reglementarile speciale insa se pare fie ca intarzie, fie nici nu urmeaza sa apara; or, acestea
nu convin pe fundalul unei instabilitati economice care caracterizeaza sistemul din Republica Moldova. Nu
pledam cu staruinta pentru elaborarea unui cod comercial, asa cum intelegem foarte bine ca ,,ar fi foarte multe
de facut” pentru aceasta, dar incercam sa spunem ca reglementarile civile, inclusiv cele din acte speciale, nu
acopera cu desadvarsire elementele si natura juridicd a contractelor comerciale. Consecinta fiind si faptul ca
apar dispute referitoare la unele contracte care s-ar cere catalogate ca fiind comerciale. Dar ramane dilema ce
se opreste la criteriu: scop, subiecti, obiect, natura, altceva?
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Analiza problemei propuse o vom initia tipic printr-o abordare introductiva. Activitatea comerciald este
una desfasurata de persoane fizice si juridice in scopul obtinerii de beneficii si, totodata, satisfacerii nevoilor
generale ale consumatorilor, caracterizandu-se prin dinamism si complexitate. Aceasta activitate poate genera
fie un contract, fie un act juridic unilateral. Cel mai des insa este vorba de contract, care, conform legii civile
(art.666 CC), este acordul de vointa realizat intre doud sau mai multe persoane prin care se stabilesc, se modi-
fica sau se sting raporturi juridice. Conditiile de valabilitate, incheiere, executare si incetare a contractelor se
stabilesc de legislatia civild In vigoare si considerdm inutila analiza In detaliu n acest sens in contextul subiectului
abordat, din moment ce suntem interesati de natura juridica a acestora.

Tinand cont de faptul ca in desfasurarea activitatii sale intreprinzatorul incheie o serie de acte juridice prin
intermediul cirora se nasc, se modifica sau se sting drepturi si obligatii, este evident ca realizarea acestei activitati
se face posibild doar prin intermediul institutiei contractuale. in vederea stabilirii rolului contractului comercial,
considerdm oportun a-1 defini. In literatura romana de specialitate contractul comercial reprezintd un acord
de vointa, o conventie bilaterald, consensuald, sinalagmatica si oneroasa prin care partile contractante dau viata
activitatii lor economice, conform specificitatii obiectului lor de activitate. Caracteristica de baza a acestor
contracte se reliefeaza ca trasaturd speculativa, deoarece fiecare dintre parti incheie contractul in ideea obtinerii
unui profit; or, finalitatea ce vizeaza obtinerea profitului tine de specificul activitatii de intreprinzator. Tinem
sd mentiondm ca acest criteriu atrage ca element calitatea subiectilor implicati in contractele comerciale.
Conventional vom denumi subiectii implicati n afaceri ca fiind comercianti sau intreprinzatori (fara diferenta
semanticd), acestia urmand sa intruneasca urmatoarele exigente: sa fie Inregistrati Tn modul prevazut de lege
(ca intreprinzator individual sau persoana juridica cu scop lucrativ). Dacd vom admite ca parti ale contractelor
comerciale sunt doar intreprinzatorii, riscim sa ingustdm cercul acestor contracte, excluzandu-se cele de
consumator reglementate la alin.(3) art.666 CC.

Particularizarea contractelor comerciale o vom face prin evidentierea unor caractere specifice care le deosebesc
de alte contracte civile, §i anume: despre acestea se poate mentiona:

1. Se incheie in vederea realizérii scopului de profit al agentului economic. Deseori, In doctrina de specialitate
se pune problema subiectilor contractelor comerciale ca criteriu de delimitare de contractele civile In general,
unii autori considerandu-1 drept un criteriu al relatiilor de acest gen. Propunem insa evidentierea criteriului de
scop contractual, care va permite determinarea in calitate de contracte comerciale atat a celor incheiate Intre
agenti economici, cat i Intre un agent economic si consumator. De mentionat Insa ca caracterul comercial al
ultimei categorii de contracte este relativ, deoarece pentru consumator acest contract se va face in scopul
acoperirii unor necesitati, iar pentru agentul economic totalitatea acestor relatii duc la indeplinirea obiectivului
de creare si functionare a acestuia. Si daca am ingusta cercul acestor raporturi la cele dintre agentii economici,
ar raimane o categorie foarte limitata. In acelasi context este de mentionat ci si contractele civile dintre agentii
economici nu intotdeauna au caracter comercial (de exemplu, instrdinarea unui utilaj care nu mai este necesar
unei intreprinderi catre o altd Intreprindere); prin urmare, raméane valabil elementul de scop, si nu cel de subiecti.

2. Au intotdeauna caracter oneros. Acest caracter rezultd efectiv din primul sus-mentionat, asa incat nu este
posibila atingerea scopului obtinerii de profit prin intermediul unor acte cu titlu gratuit; de altfel, exista chiar
interdictia legald de instrdinare cu titlu de donatie a bunurilor in relatiile dintre persoanele juridice cu scop
lucrativ (art.832 alin.(1) lit.c) CC). In ceea ce priveste relatiile cu consumatorii, acestea nu pot fi de natura gratuiti
prin esentd, deoarece producerea sau comercializarea de bunuri, precum si prestérile de servicii se fac de catre
agentii economici in virtutea scopului patrimonial; or, altfel nu s-ar vedea profitabila prestatia agentului pe
piatd. S-ar putea invoca §i transmiterea de premii, organizarea de tombole si alte categorii de actiuni care inseamna
transmitere gratuitd de bunuri sau prestare gratuitd de servicii consumatorului; aceste elemente sunt adiacente
activitatii si se incadreaza in strategiile publicitare ale ofertantului.

3. Au, de reguld, caracter negociabil. Acest caracter se referd mai degraba la relatiile dintre agenti economici
care au posibilitatea sa negocieze atat in privinta pretului (ca cel mai specific element contractual), cat si in
privinta altor elemente in functie de necesitate, eficienta, criterii concurentiale, practici anterioare, posibilitati
economice etc. In ceea ce priveste relatiile contractuale cu consumatorul, acestea, dimpotriva, cunosc, de regula,
elementul de adeziune, deoarece comercializarea bunurilor si prestarea serviciilor se face prin oferte publice,
iar consumatorul are posibilitatea de a alege din spectrul de oferte varianta care convine; prin urmare, elementul
negociativ se diminueaza sau chiar nu este posibil in unele situatii.
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4. Pot fi guvernate de uzante. Legislatia civila mentioneaza ca izvor de drept si uzanta, fapt ce conduce la
ideea ca domeniului contractual comercial i s-a creat conditia libertdtii de a se conduce de practicile comerciale
care au instituit traditii juridice in sensul reglementarii unor trasaturi sau elemente contractuale. De mentionat
ca o reglementare legala care traduce importanta uzantelor in practica comerciala este cea referitoare la stabilirea
pretului in contractele de vanzare-cumpirare cu caracter comercial (art.756 alin.(2) CC). Insi, la moment,
aplicabilitatea uzantelor pentru Republica Moldova este sceptic analizata, tinandu-se cont de faptul ca relatiile
de naturd comerciald sunt incd ,,june” pentru a putea consolida anumite traditii comerciale, chiar si la un
nivel regional destul de limitat. Pe de altd parte, instabilitatea in acest domeniu poate genera dileme in aplica-
rea anumitor uzante care pot fi contestate in justitie de partea cireia i este defavorabila aplicarea uzantei.

5. Sunt intotdeauna sinalagmatice. Corelativitatea drepturilor si obligatiilor care se nasc intre partile la relatiile
contractuale comerciale este vadita si esentiald din moment ce caracterul oneros nu poate fi realizat decét prin
mutualitate. Partea care desfisoard activitate de Intreprinzator, daca ne referim la relatiile cu consumatorii,
este interesatd in primirea unei contraprestatii (de regula, in bani) pentru care se obliga sa transmitd un bun,
sa efectueze o lucrare, sa presteze un serviciu; deci, obligatia sa naste pentru celalalt o obligatie de raspuns.
In contractele dintre agenti economici reciprocitatea rezulta in tot cazul din scopul de profit, care la fel urma-
reste asumarea unei obligatii de cealalta parte. Conclusiv, elementul specific al acestor categorii de contracte
se poate demarca prin prisma interesului urmarit de parti la incheierea lor.

6. Obiectul material al contractului se exprima, de reguld, in bunuri mobile. Ratiunea acestei pareri se
fundamenteaza pe logica si dinamica relatiilor de natura comerciala, in cadrul carora nu se pot admite in mod
firesc intelegerile cu scop de fertilitate si rentabilitate reciproca cu referire la bunuri imobile. De fapt, aceasta
varianta poate fi admisa ca una putin frecventa daca vom propune analiza naturii juridice a activitatii unui
comerciant (in sens larg) care, detindnd cu titlu de proprietate un bloc locativ, il supune inchirierii prin oferta
publica, urmarind tragerea platilor de chirie pentru realizarea scopului antreprenorial. Ipoteza o consideram
valabild si pentru activitatile societatilor comerciale constituite in scopul executarii de lucrari iIn domeniul
constructiilor. Efectiv avem parerea existentei unei reguli care se referd la bunurile mobile ca obiect al contractelor
comerciale, incluzand aici si banii, completate de exceptia pe care o propunem spre analiza legatd de bunurile
imobile, asupra cdrora se poate conveni prin contracte comerciale.

7. Cunosc solutionarea justitiabild in instante specializate. La acest caracter insd vom ingusta aria contractelor
comerciale pana la cele exclusiv dintre persoane ce desfasoara activitate de intreprinzator. Legiuitorul a decis
crearea instantelor economice pentru a se asigura de cunoasterea profunda a materiei comerciale de citre ins-
tantele judecatoresti prin consolidarea acestora la domeniul distinct deloc intdmplator, ci pentru cad este un
domeniu marcat mai relevant de riscuri, ce necesitd cunoasterea a doud domenii care combina exigentele juridice
cu cele economice si care au ca obiect de dilema sume de bani (de cele mai multe ori, importante). Referitor
la ceea ce ne intereseaza, vom mentiona categorile de cauze ce se examineaza in instantele judecatoresti eco-
nomice, si anume: cele ce se nasc din contracte. Este vorba de reglementarea de la art.29 alin.(1) din Codul de
procedura civila, si anume: este de competenta instantelor economice solutionarea litigiilor ce apar din raporturi
juridice civile, financiare, funciare, din alte raporturi dintre persoane juridice, persoane fizice care practica
activitate de intreprinzator fard a se constitui persoana juridicd avand statut de intreprinzator individual dobandit
in modul stabilit de lege. Continutul legii procesual civile este, din punctul nostru de vedere, superficial din
doud motive: 1) s-au specificat persoanele juridice fara a se face o precizare care ar evidentia doar o categorie a
acestora, si anume: cele care desfasoara activitate de intreprinzator. Or, s-a mizat pe sintagma ,,litigii economice”
care este utilizata la inceputul acestui punct sau s-a vrut extinderea specificului persoanelor fizice despre care
s-a facut mentiune ulterioara, desi din continutul normei acest lucru nu poate fi desprins in nici un caz prin
analiza logicd; 2) nu a fost expusa si varianta relatiilor dintre persoane fizice si juridice, referindu-se doar la
cele din cadrul aceleiasi categorii. Cu toate neajunsurile legii procesuale, este totusi benefica atribuirea acestor
categorii de cauze spre examinare speciald la instantele respective. Deci, particularitatea specifica pentru aceste
categorii de contracte este faptul atribuirii eventualelor litigii aparute 1n baza lor instantelor specializate economice.

Investigatia 1n privinta contractelor comerciale am dori s-o finalizim, cum si este firesc, cu unele sugestii
care ar fi si raspunsul la toate problemele ridicate anterior, $i anume:

- este imperioasa cerinta de ajustare a legislatiei la conditiile economice si sociale actuale care dicteaza deli-
mitarea relatiilor de naturd comerciala de cele civile, fapt care se poate realiza si prin introducerea unor criterii
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clare de delimitare, nu obligatoriu prin crearea unei codificari (care trebuie s recunoastem, ar insemna chiar varianta
ideald) pentru domeniul comercial;

- contractelor civile care pot avea si caracter comercial sa le fie dedicate unele reglementari juridice specifice in
cadrul legii civile pentru a elucida eventualele extinderi exagerate ale legii civile, ori sa fie create unele meca-
nisme specifice facilitare sau, din contra, mai riguroase pentru cadrul contractual comercial;

- aplicabilitatea uzantelor comerciale sa fie racordata criteriilor de practici comerciale sdnatoase si nu
exclus, s se implimenteze o modalitate de analogie a practicilor comerciale contractuale din Republica Moldova
cu cele din strainatate;

- sd se contureze un concept de drept neafectat de imposibilitatea de scoatere a domeniului comercial din
cel civil; or, trebuie sé se faca clard pozitia legiuitorului in privinta dreptului comercial: este sau nu o ramura de
drept distinctd? Rezolvarea acestei dileme va permite ca prin prisma conceptului de drept sa se poatd delimita
foarte clar un contract civil de unul comercial.

Prezentat la 06.04.2007
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